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geu darauf achtet, Zufriedenheit zu geben und die Prositfrage als Nebensache

betrachtet, strebt der auswärtige Kaufmann und Fabrikant nur nach Gewinn,

offerirt feine Waare weit unter dem Kostenpreise und dann noch eine werthvolle

Prämie. Ein Blinder kann sehen, daß das kein reelles Geschäft ist. Omaha

Geschäfte geben Ihnen Dollar für Dollar werth.

Der hiesige Geschäftsmann betrügt Sie nicht, denn er will nicht, daß Sie

erste. Gelegenheit geben, dann haben Sie auch die Genugthuung zu

wissen, aus welcher Qualität die Waaren bestehen. Sie kennen

jene Leute, welche die Waaren verkausen. Ist irgend etwas verkehrt, dann kann
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nur einmal von ihm kaufen, nein, er verlangt von Ihnen, daß Sie ein stetiger
Kunde bleiben. Wenn Sie Ihr Geld hier ausgeben, dann helfen Sie die Stadt
ausbauen; das von Ihnen ausgegebene Geld fließt wieder in hiesige Handels-kanal- e,

kurz, es bleibt hier in Cirkulation.

Sie helfen sich selbst, wenn Sie Omaha die erste Gelegenheit geben.

man die Waare sofort zurückbringen und der Schaden kann gleich gut gemacht

werden. Der Omaha Kaufmann und Fabrikant besteht darauf, daß ihre Waare

Zufriedenheit gibt. Das kann man von einem Manne, der den auswärtigen
Markt unterstützt, nicht sagen; es ist ihm gleichviel, ob dieses Territorium zu

Blüthe kommt oder nicht. Während der Omaha Geschäftsmann vor allen Dm
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